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Welcome
It is our culture as a global company to relentlessly strive to achieve the status of an industry leader and trendsetter in 
every market where we have a presence. We aim to accomplish this goal by drawing upon our long years of experience, our 
specialised skills, and an innovative approach that opens the doors of the UAE’s thriving property market to the world at large. 
 
Our confidence, our competence, and our commitment to excellence have won us the respect of our customers. They look 
upon us as a reliable global partner for all their property transactions, and a perfect springboard for their financial growth and 
security.

In the modern fast-changing world, we place a premium on time-honoured values like integrity, transparency, courtesy and 
punctuality in all our business relationships. We complement them with innovative thinking and contemporary work ethics in 
our business development.

Of course, we do have the advantage of having roots in Dubai, the most remarkable property destination in the world. Our city 
is known for its extraordinary vision, vibrant multicultural society, impressive infrastructure, tax-free status, safe and secure 
environment, and countless business opportunities. We’d like to welcome you to join us.

Thank you, 

Dr. Brian Etemad, Esq
Managing Director 
Hamptons International

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •
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Hamptons History
Profit from our rich experience 
We were established in 1869 at the Pall Mall premises in London, and have an unsurpassed wealth of knowledge about 
real estate acquired over our 140 years of customising property solutions for our clients. Over this time, we consolidated 
by taking over several local companies, and soon became UK’s premier agency, before expanding into the global market.

In 2006, we were acquired by Dubai-based Emaar Properties, the world’s top ranked, real estate developer in terms of 
market capitalisation. From our headquarters now based in Dubai, we coordinate a well-developed global network of 
85 offices staffed by over 1,000 real estate professionals who manage a vast international portfolio of more than 15,000 
properties every year. 

Being among the world’s longest established real estate agencies confers us with unique insights that come from our rare 
combination of knowledge, experience and expertise. We draw upon these insights to look beyond our clients, demands,, 
discover possibilities where others see obstacles, and produce desired results with an exceptionally high degree of 
diligence and flexibility. 

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •
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Hamptons Vision
Let our vision guide you to your goal 
Our vision is to open the doors of the world to our clients, and empower them to find optimal solutions for all their 
property transactions from the wider universe of the global market.

In our drive to achieve this goal, we have evolved over the years into specialised professionals with in-depth knowledge 
of our fields. Our understanding of the real estate market is comprehensive at both local and global levels, and we have 
an awareness of the many factors that affect its dynamics. We combine this knowledge with our skills, to evaluate the 
property needs of our clients, provide timely advice to precisely match these needs, assist in arriving at sound decisions, 
and finally help in executing their transactions. 

A vision by itself will not take us far. So we place emphasis on having all organisational systems in place, and 
implementing the world’s best practices in these systems. We also consistently maintain our high standards of courteous 
and knowledgeable service to exceed the expectations of even the most demanding of clients. It is this level of 
professionalism that has made us an outstanding success story in the global real estate industry.  

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •



 

Your global property partner
Seeing local details through a global perspective 
Our professional work culture is based on four guiding principles that are systematically integrated into everything we 
do. This has enabled us to exceed our clients’ expectations in delivering property solutions, and truly become ‘your global 
property partner.’

Understanding: Listening to clients is vital to appreciating and fully understanding their needs. If we achieve perfect 
understanding, it is easier to come up with perfect solutions.

Expertise: Our expertise depends on judiciously combining our extensive experience, knowledge and systems. This is 
what will enable us to give our clients the right advice, and help them arrive at the right decisions.

Trust: Openness and honesty are essential if we wish our clients to have confidence in what we do. So we strive to do the 
right thing under all circumstances, and our consistent growth is a tribute to the success of this strategy.

Excellence: To stay ahead of the competition, we have to look beyond accepted norms, seek to raise the bar, and use our 
expertise to innovate. Constant improvement of our services is indispensable to our continual growth and progress as a 
company, and as individuals.

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •
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Scope of services
A 140 year old company, Hamptons International has an extensive portfolio of leading property projects in the UAE 
and across a number of international markets including Morocco, India, Italy, Egypt, the UK and the Seychelles. 
Acquired by Emaar in 2006, Hamptons has over 85 offices worldwide, providing customers with a wealth of property 
opportunities and access to a diverse property portfolio.

Specialised services require dedicated professionals.

Dubai Property Sales
Our sales consultants survey local market trends, evaluate risks, calculate costs, and find the right solution to match 
your needs – be it for residential, business or investment purposes. Rely on us to market your property, investigate 
constructions and developers, guide you on legal issues, provide direct access to developers and exclusive properties, and 
all other property services involved in securing your investment.

International Property Sales
Whether you are a buyer or a seller, our international sales team opens up a whole new exciting world of choice in terms 
of location, price and property. We also assist developers to market their projects worldwide, with professional services 
that include defining the target market, and engaging them with the right strategic mix of location, price and size.

Residential Leasing
The main goal of our residential leasing team is to provide a wide range of properties for home seekers to choose from, 
while ensuring that our Landlords’ properties are leased in a timely and professional manner. Our experienced and 
knowledgeable leasing consultants will guide both parties through every step of the process; listing and advertising the 
property, conducting viewings, completing paperwork and exchanging keys and payments so that a Tenant can start life in 
their new home and the Landlord can enjoy their rental income with minimal effort.

Property Management
We have a professional property management team that utilizes the most technologically advanced systems in Dubai 
whilst applying a personal touch to all aspects of ongoing management and maintenance of properties. A dedicated 
leasing executive will assist with property showings, preparing lease agreements, security deposits and rental check 
collection, full property handover services, snagging identification and rectification.

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •



 

Mortgages
Our independent, professional mortgage advisors work with over 25 lenders to present a choice of competitively priced, 
flexible mortgage packages for buying homes or building new ones. We advise on initial costs, set high service standards, 
and use cutting edge technology to ensure your property purchase or re-finance is a smooth, hassle-free process.

Commercial Sales and Leasing
We have an experienced team who use their knowledge of the market to deliver first class solutions to commercial 
clients whether they are buying, selling, leasing or wishing to lease their property out. We have all kinds of commercial 
properties available, from offices to retail units and industrial properties, located throughout Dubai.

Valuations
Our team of fully qualified Royal Institute of Chartered Surveyors compliant valuers have the knowledge and experience 
to provide clients with timely, up-to-date and reliable valuations for all types of properties. Whether your property is 
international or local, or is commercial, residential, industrial, hotel, leisure, specialized or vacant land.

Market Research
Whether institutional or private investors, from single assets to large mixed-use property portfolios, our team utilises 
a comprehensive database of market trends, demand and supply projections and a team of specialized researchers. We 
provide a range of reports and advice from general market research reports, development consultancy advice, real estate 
viability studies, and feasibility studies and financial reviews.

Global Investments and Asset Management
Through our extensive experience with banks, funds and investors, our global investments and asset management team 
offers continued accessibility to a range of investment products and purchasers. We handle investment portfolios ranging 
from AED 30m to AED 6bn using our track record of expertise and knowledge to help investors optimize their capital and 
yield returns.
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The Hamptons Difference
What we offer
• Knowledgeable worldwide partner in selling and buying properties

• Over 140 years of experience in property management

• Unrivalled reputation for professionalism, expertise and innovation

• Extensive global network of offices 

• Large international portfolio of projects

• Comprehensive range of property products and services 

• Consistently high service standards 

• Goodwill and valuation expertise 

• Strong customer base

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •



Thank You & Contacts Info
We would like to open up a whole new world of opportunities in the property market for you, by using our unique 
combination of international real estate expertise and thorough knowledge of local markets. Please contact us to arrange 
a meeting with your own personal global property partner.  

Thank You 

Contact Information
800 - Hamptons (800 - 4267 8667)
Email: enquiries@hamptonsuae.com
www.hamptons-international.ae

Emaar Business Park
Building No. 3, Ground Floor
Sheikh Zayed Road
P.O. Box 125400, Dubai, UAE.

Dubai Marina
Shop No. 4, Al Habtoor Tower
Dubai Marina (Marina Walk)
P.O. Box 125400, Dubai, UAE.

The Lakes
The Lakes Club House
P.O. Box 125400, Dubai, UAE.

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •

Abu Dhabi
Al Nahda Tower, Ground Floor
Abu Dhabi Corniche
P.O. Box 105023, Abu Dhabi, UAE.

Kingdom of Saudi Arabia
Diners Square Center
King Road, OPP. Al Ahli Bank
P.O. Box 127494
Jeddah 21352 ،KSA

Egypt
Cairo, El Mohandessin District
Building Number 89, Mohye El-Din 
Abo-El-Ezz Street, Ground Floor
Showroom Number 1

�شــــــكـــــــر ومـــــعـــــلـــــومـــــات الات�صــــال

يحدونا الأمل فـي �أن نوفر لكم مجموعة جديدة من الفر�ص فـي �سوق العقارات، وذلك با�ستخدام توليفتنا المتفردة والتي تجمع ما بين خبرتنا 

الدولية فـي مجال العقارات ومعرفتنا ال�شاملة بالأ�سواق المحلية. الرجاء الات�صال بنا لترتيب موعد للقاء �شريكك العقاري العالمي ال�شخ�صي.

�شكراً لكم

�أبوظبي

برج النه�ضة، الطابق الأر�ضي

كورني�ش �أبوظبي

�ص.ب 105023، �أبوظبي، الإمارات العربية المتحدة.

المملكة العربية ال�سعودية

مركز ميدان ديني،

طريق الملك، مقابل بنك الأهلي

�ص.ب 127494

جدة، 21352 المملكة العربية ال�سعودية

م�صر

القاهرة، مقاطعة المهند�سين

 بناية رقم 89 

�شارع محي الدين �أبو العز

�صالة عر�ض رقم 1

800 - 4267  8667

enquiries@hamptonsuae.com  :بريد �إلكتروني

www.hamptons-international.ae

مجمع �إعمار للأعمال

مبنى رقم3، الطابق الأر�ضي

طريق ال�شيخ زايد

�ص.ب 125400، دبي، الإمارات العربية المتحدة.

مر�سى دبي

محل رقم 4، برج الحبتور

مر�سى دبي )مم�شى المر�سى(

�ص.ب 125400، دبي، الإمارات العربية المتحدة.

البحيرات

نادي البحيرات

�ص.ب 125400، دبي، الإمارات العربية المتحدة.

معلومات الات�صال

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •



•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •

عوامل تميز هامبتنز 

مميزاتنا

• �شريك عالمي وا�سع الاطلاع فـي مجال بيع و�شراء العقارات

• خبرة تمتد لأكثر من 140 عاماً فـي مجال �إدارة العقارات

• �سمعة لا ت�ضاهى من حيث الاحتراف والخبرة العملية والابتكار 

• �شبكة مكاتب عالمية وا�سعة

• محفظة م�شاريع دولية كبيرة

• مجموعة �شاملة من المنتجات والخدمات العقارية

• معايير خدمة رفيعة م�ستدامة

• �سمعة جيدة وخبرة فـي مجال التقييم

• قاعدة عملاء قوية
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الرهن العقاري

يعمل م�ست�شارونا الم�ستقلون المتخ�ص�صون فـي الرهن العقاري مع �أكثر من 25 جهة �إقرا�ض لتقديم خيار باقات الرهن العقاري المرنة ذات ال�سعر 

التناف�سي من �أجل �شراء المنازل �أو بناء منازل جديدة. ونقدم الن�صائح والا�ست�شارات فيما يتعلق بو�ضع معايير الخدمة المرتفعة وا�ستخدام التقنيات 

الحديثة ل�ضمان �أن تكون عملية �شرائك للعقار �أو �إعادة التمويل �سل�سة وخالية من دون �أي تعقيدات. 

المبيعات والت�أجير للأغرا�ض التجارية

لدينا فريق يتمتع بالخبرة وي�ستغل معرفته بال�سوق فـي تقديم حلول من الدرجة الأولى للعملاء التجاريين، �سواء كانوا ممن يرغبون فـي ال�شراء �أو البيع �أو 

 الت�أجير �أو يرغبون فـي ت�أجير ملكياتهم. ولدينا كافة �أنواع العقارات التجارية من المكاتب �إلى  وحدات تجارية وعقارات �صناعية موزعة على كافة 

�أرا�ضي دبي. 

عمليات التقييم

يمتلك فريقنا الم�ؤلف من خريجي المعهد الملكي للم�ساحين المعتمدين المعرفة والخبرة اللازمة لتزويد العملاء بتقييمات حديثة ودقيقة وموثوق بها لكافة �أنواع 

العقارات. ويمكنك �أن تعتمد على فريقنا المتخ�ص�ص، �سواء كانت ملكيتك دولية �أو محلية، تجارية �أو �سكنية، �صناعية �أو فندقية �أو ترفيهية، متخ�ص�صة �أو 

�أر�ض ف�ضاء. 

بحوث ال�سوق

تقدم �شركة هامبتنز �إنترنا�شونال فـي ال�شرق الأو�سط خدمات ا�ست�شارية ا�ستراتيجية لعملائها، �سواءً كانوا من الم�ستثمرين الم�ؤ�س�سين �أو م�ستثمري القطاع 

الخا�ص، ابتداء من محافظ الأ�صول الفردية �إلى المحافظ العقارية ال�ضخمة متعددة الا�ستعمالات. وبا�ستخدام قواعد معلومات �شاملة لتوجهات ال�سوق 

وتوقعات العر�ض والطلب وفريق من الباحثين المتخ�ص�صين، نوفر نطاقا من التقارير والا�ست�شارات بدءاً من التقارير العامة لبحوث ال�سوق والن�صائح 

الا�ست�شارية للتطوير ودرا�سات الجدوى العقارية ودرا�سات الجدوى والمراجعات المالية. 

الا�ستثمارات العالمية و�إدارة الأ�صول

من خلال الخبرات الوا�سعة مع البنوك والأموال والم�ستثمرين، يمنح فريق الا�ستثمارات العالمية و�إدارة الأ�صول بال�شركة �إمكانية الو�صول الم�ستمر �إلى 

مجموعة من المنتجات الا�ستثمارية والم�شترين. ونتعامل مع محافظ الا�ستثمار التي تتراوح بين 30 مليون درهم �إماراتي �إلى 6 مليار درهم �إماراتي 

با�ستخدام �سجل خبراتنا ومعلوماتنا لم�ساعدة الم�ستثمرين على تعظيم ر�ؤو�س �أموالهم وعوائد ا�ستثماراتهم. و�سواء كنت تقوم بال�شراء ب�صفتك الم�ؤ�س�سية 

�أو ب�صفة م�ستثمر خا�ص، ف�إنك �سوف تقدر �أ�سلوبنا ال�شخ�صي والمرن.
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نطــــاق الخــــدمــــات
•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •

تحظى �شركة هامبتنز �إنترنا�شونال، باعتبارها �شركة ي�صل تاريخها �إلى 140 عاما، بمحفظة وا�سعة من الم�شروعات العقارية الرائدة فـي دولة الإمارات 

العربية المتحدة وعدد من الأ�سواق العالمية بما فـي ذلك المغرب والهند و�إيطاليا وم�صر والمملكة المتحدة و�سي�شل. وقد قامت �شركة �إعمار ب�شراء هامبتنز 

عام 2006، وتمتلك �شركة هامبتنز �أكثر من  85 مكتب على م�ستوى العالم وتزود العملاء بثروة من الفر�ص العقارية و�إمكانية الو�صول �إلى محافظ 

عقارية متنوعة. 

الخدمات المتخ�ص�صة تحتاج �إلى مهنيين مخل�صين.  

المبيعات العقارية فـي دبي

التكاليف و�إيجاد الحلول المنا�سبة التي تلائم احتياجاتك، �سواء  يقوم م�ست�شاري المبيعات لدينا بعمل م�سح لتوجهات الأ�سواق وتقييم المخاطر وح�ساب 

كانت لأغرا�ض �سكنية �أو تجارية �أو ا�ستثمارية. اعتمد علينا فـي ت�سويق عقاراتك والتحري عن �شركات الإن�شاء والتطوير وتوجيهك ب��شأن الق�ضايا القانونية 

وتمكينك من الو�صول المبا�شر �إلى �شركات التطوير والعقارات المتميزة وكافة الخدمات العقارية الأخرى ذات ال�صلة بت�أمين و�ضمان ا�ستثماراتك. 

المبيعات العقارية الدولية

�سواء كنت م�شترياً �أم بائعاً، يفتح �أمامك فريق مبيعاتنا الدولية عالما مثيرا وجديدا من الاختيارات، من حيث الموقع وال�سعر وطبيعة العقار. كما ن�ساعد 

�شركات التطوير فـي ت�سويق م�شروعاتها على م�ستوى العالم من خلال الخدمات المهنية، التي ت�شمل تحديد ال�سوق الم�ستهدفة ودمج ذلك مع الخليط 

الا�ستراتيجي ال�صحيح، المتمثل فـي المكان  وال�سعر والم�ساحة. 

عقارات �سكنية للإيجار 

يهدف فريقنا المخت�ص �إلى تقديم خيار وا�سع من العقارات للم�ست�أجر، بينما ي�ضمن للمالك عملية ت�أجير العقار فـي الوقت المنا�سب وبمهنية تامة. كما 

يعمل م�ست�شارونا المخت�صون ب�إجراءات الت�أجير على �إر�شاد الطرفين طوال فترة عملية الت�أجير، وعلى �إدراج و�إعلان العقار وتنظيم زيارات عر�ضه 

وتخلي�ص المعاملات و�ضمان ت�سلم وت�سليم المفاتيح والمدفوعات. وذلك لينعم الم�ست�أجرون بحياة جديدة فـي منزلهم الجديد، ولح�صول المالك على مبلغ 

الإيجار ب�أقل جهد ممكن.

�إدارة العقارات

لدينا فريق متخ�ص�ص فـي الإدارة العقارية ي�ستخدم �أحدث �أنظمة التكنولوجيا فـي دبي وي�ضفي اللم�سة ال�شخ�صية على كافة نواحي الإدارة المتطورة 

و�صيانة العقارات ب�صفة م�ستمرة. ت�شمل هذه الخدمة عرو�ض العقارات و�إعداد عقود الإيجار ومبالغ الت�أمين وتح�صيل �شيكات الت�أجير وخدمات الت�سليم 

والا�ستلام الكامل للعقار وعمليات الترميم. 



 

�شريكك العقاري العالمي

ر�ؤية التفا�صيل المحلية من منظور عالمي

ن��شأت ثقافة عملنا الاحترافـي على �أربعة مبادئ �إر�شادية تطبَق بانتظام على كل عمل ننه�ض به. وقد مكننا ذلك من تجاوز توقعات عملائنا من حيث 

تقديم الحلول العقارية وجعلنا بالفعل »�شريكك العقاري العالمي«.

الفهم: يعتبر الإ�صغاء �إلى العملاء �أمراً �ضرورياً من �أجل تقييم احتياجاتهم وفهمها فهماً كاملًا. و�إذا ما تو�صلنا �إلى الفهم الكامل لهذه الاحتياجات، 

عندئذ ي�صبح من ال�سهل التو�صل �إلى الحلول المثالية.

الخبرة العملية: تعتمد خبرتنا العملية على المزج المتزن ما بين خبرتنا النظرية الوا�سعة ومعرفتنا و�أنظمتنا. وهذا هو ما يمكننا من تقديم الم�شورة 

ال�صحيحة لعملائنا وم�ساعدتهم فـي التو�صل �إلى القرارات ال�صائبة.

الثقة: تعتبر ال�صراحة والأمانة عن�صرين �أ�سا�سيين �إذا ما �أردنا اكت�ساب ثقة عملائنا فـي كل ما نقدمه من �أعمال. لذا نحن نبذل �أق�صى ما فـي و�سعنا 

حتى يكون عملنا �صائباً فـي كافة الظروف، وما ن�شهده اليوم من نمو متوا�صل ما هو �إلا نتيجة لنجاح هذه الإ�ستراتيجية. 

التميز: لكي نظل فـي طليعة المناف�سة، تعين علينا التطلع �إلى ما وراء المعايير المقبولة وال�سعي و�إزالة العوائق وا�ستخدام خبرتنا العملية حتى ن�صبح 

مبتكرين. ويعد التح�سين الم�ستمر لخدماتنا المقدمة جزءاً لا يتجز�أ من نمونا وتقدمنا الم�ستمر ك�شركة و�أفراد.

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •
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ر�ؤية هـــــــامــــبتنز

اجعل ر�ؤيتنا منارة هداية لتحقيق �أهدافك

تتلخ�ص ر�ؤيتنا فـي فتح �أبواب العالم لعملائنا وتمكينهم من �أ�سباب القوة للبحث عن الحلول المثلى لكافة معاملاتهم العقارية على امتداد ال�سوق العالمية 

الأو�سع نطاقاً.

وفـي �إطار �سعينا لتحقيق هذا الهدف، فقد طورنا من �أنف�سنا على مر ال�سنين �إلى �أن �أ�صبحنا محترفين متخ�ص�صين �أ�صحاب معرفة متعمقة فـي 

مجالات �أعمالنا. ويعد فهمنا ل�سوق العقارات فهماً �شاملًا على كلا الم�ستويين المحلي والعالمي، ولدينا �أي�ضاً �إدراك للعوامل المتعددة التي ت�ؤثر فـي 

ديناميكيتها. ونقرن ما بين هذه المعرفة ومهاراتنا من �أجل تقييم الاحتياجات العقارية لعملائنا، وتقديم الم�شورة الدقيقة لتلبية هذه الاحتياجات 

ب�صورة كاملة، والم�ساعدة فـي التو�صل �إلى قرارات �سليمة وتنفيذ معاملاتهم فـي نهاية الأمر.

ولأن الر�ؤية وحدها لا تحقق المبتغى، لذا نحن نعلق �أهمية كبيرة على ا�ستخدام كافة النظم التنظيمية، وتطبيق �أف�ضل الممار�سات العالمية على هذه 

النظم. ونحافظ �أي�ضاً وبا�ستمرار على معاييرنا الرفيعة فيما يتعلق بالكيا�سة والخدمة المطابقة للأ�صول ب�صورة تتجاوز توقعات العملاء الذين ينتمون 

 �إلى الفئة التي تتطلب بذل �أعلى م�ستويات الجهد لتحقيق ر�ضاها. وهذا هو الم�ستوى الاحترافـي الذي �صنع لنا ق�صة نجاح كبيرة فـي مجال 

العقارات العالمي. 

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •
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66

تـــــاريخ هــــــامــــــبتنز

ا�ستفد من خبرتنا الثرية

ت�أ�س�ست �شركتنا عام 1869 بالمقر الواقع فـي �شارع بول مول بالعا�صمة الإنجليزية لندن، وقد اكت�سبنا ثروة معرفية لا نظير لها فـي مجال العقارات على 

مدار ما يزيد على 140 عاماً من العمل فـي توفير حلول العقارات المتخ�ص�صة للعملاء. وتوطد مركزنا خلال هذه الفترة با�ستحواذنا على العديد من 

ال�شركات المحلية، و�سرعان ما �أ�صبحنا الوكالة الأولى فـي المملكة المتحدة قبل �أن تمتد �أن�شطتنا �إلى ال�سوق العالمية.

وفـي عام 2006، ا�ستحوذت علينا �شركة �إعمار العقارية التي تتخذ من دبي مقراً لها، وهي ال�شركة العقارية الأولى على م�ستوى العالم من حيث 

الر�أ�سمالية ال�سوقية. وانطلاقاً من مقرنا الحالي فـي دبي، نحن نن�سق �شبكة  عالمية ذات مكانة را�سخة، ت�ضم 85 مكتباً يعمل بها �أكثر من 1000 

�أخ�صائي عقاري يديرون محفظة �أعمال دولية كبيرة بمعدل يزيد على 15000 عقار �سنوياً. 

وقد منحتنا مكانتنا الأكثر عراقة بين الوكالات العقارية فـي العالم �أفكاراً متفردة �أفرزتها توليفتنا النادرة التي تجمع ما بين المعرفة والخبرتين النظرية 

والعملية. ونحن نعتمد على هذه الأفكار لمعرفة طلبات عملائنا على نحو يتجاوز الآفاق وا�ستك�شاف الإمكانات التي يرى فيها الآخرون عوائق وا�ستخراج 

النتائج المن�شودة بدرجة عالية ومتفردة من العناية والمرونة. 

•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •
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•  •  •  •  •  •  •  •  •  •  •

ترحيب

تملي علينا ثقافتنا ب�صفتنا �شركة عالمية �أن ن�سعى دون كللٍ �أو ملل �إلى الو�صول ب�شركتنا �إلى �أن ت�صبح رائدة فـي هذا المجال وم�ستحدثة للاتجاهات 

الجديدة فـي كل �سوق توجد فيها. ونحن ن�سعى �إلى تحقيق هذا الهدف بالا�ستفادة من خبرتنا التي تمتد ل�سنوات طويلة ومهاراتنا المتخ�ص�صة و�أ�سلوبنا 

المبتكر الذي يفتح �أبواب ال�سوق العقارية المزدهرة لدولة الإمارات العربية المتحدة على العالم ب�أ�سره. 

وقد اكت�سبنا احترام عملائنا من خلال ثقتنا ب�أنف�سنا وكفاءتنا والتزامنا بالتميز. فالعملاء ينظرون �إلينا باعتبارنا �شريكاً عالمياً جديراً بالثقة فـي كافة 

معاملاتهم العقارية وكنقطة انطلاق مثالية لنموهم و�أمنهم المالي.

ففي ظل هذا العالم الحديث ال�سريع التغير، نحن نعلق �أهمية كبيرة على القيم الم�أثورة كالنزاهة وال�شفافية والكيا�سة والدقة فـي كافة علاقاتنا 

التجارية. ون�ستكمل هذه القيم بالفكر المبتكر و�أخلاقيات العمل الع�صرية فـي تنمية �أعمالنا.

وبطبيعة الحال، نحن نتمتع بميزة وجود جذور لنا فـي دبي التي تعد �أبرز و�أهم وجهة عقارية فـي العالم. وت�شتهر مدينتنا بر�ؤيتها الا�ستثنائية ومجتمعها 

المتعدد الثقافات والناب�ض بالحياة والحركة وبنيتها الأ�سا�سية المبهرة والإعفاء من ال�ضرائب وبيئتها التي تت�سم بالأمن والأمان وفر�ص الأعمال التي لا 

�سبيل لح�صرها. ونرحب بان�ضمامك �إلينا.

�شكراً لكم،

د/ بريان �إعتماد، 

المدير العام

هامبتنز �إنترنا�شونال
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